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ANALISIS INTERNACIONAL COMPARADO DEL PRODUCTO INTERIOR
BRUTO: LA PERSPECTIVA DE TIEMPO Y GENERO

Maria-Angeles Duran

Consejo Superior de Investigaciones Cientificas. Espana.

De la "Carta a la Sefiora Cristina de Lorena, Gran bﬁqdesa de Toscana”

(fragmento).

Yo descubri hace pocos afios, como bien sabe Vuestra Alteza Serenisima,
muchos pormenores en el cielo, que habian permanecido invisibles hasta esta
época. Los cuales, tanto por la novedad como por algunas consecuencias que de
ellos se derivan,, contrarias a algunas proposiciones naturales comiinmente
admitidas por las escuelas filoséficas, me supusieron la enemistad de un no
pequerio nimero de tales profesores, casi como si yo con mis propias manos,
hubiese colocado tales cosas en el cielo para enturbiar la naturaleza y las
ciencias. Y olviddndose, en cierto modo, que la multitud de las cosas verdaderas
ayuda a la investigacion, crecimiento y consolidacién de las disciplinas cienrificas
Y no a su debilitamiento o destruccién, y al mismo tiempo, mostrando mds apego
a las propias opiniones que a las verdaderas, buscaron el modo de negar y de
intentar invalidar aquellas novedades, de las que los sentidos mismos, si hubiesen
querido mirarlas con atencién, les habrian permitido estar seguros de su

existencia.

(Galileo Galilei, 1615).



La construccidn social de los conceptos econdmicos

Las ideas no se producen en el vacfo social. Los conceptos y teorfas cientfficas, tanto las
referentes a la naturaleza como a las organizaciones sociales, estan fuerzmente marcados por
los deseos, los miedos y las escalas de valores de las sociedades en que cacen y se desarrollan.

Los conceptos econémicos no son una excepcién. Detr4s de cada interprtacién econémica hay
una representacion del mundo, una definicién de los aspectos centralss y marginales de la
actividad productiva, una asignacién implfcita de méritos sobre quiénes aportan qué a quién y
a cambio de qué. (Durdn, 1982-1983).

Pocos economistas recuerdan hoy que el concepto de economfa deriva del de "Oikosnomia", que
yaen el siglo IV A.C. empleaba Arist6teles para referirse a la buena administracidn de la casa,
del hogar. La "Oikosnomia™ de Aristételes era una interpretacién de las relaciones econdmicas
de género, pero tanto este aspecto como su cardcter normativo o moral pasa hoy desapercibido
para quienes, olvidando la historia, aplican el término solamente a las relaciones derivadas del

mercado.

La doble condicién moral y econémica de las relaciones de género pueds rastrearse en muchas
obras literarias. En Espafia, un escritor clésico del siglo X VI, Fray Luis de Le6n, escribi6 una
obra titulada "La Perfecta Casada", que todavfa en la segunda mitad de! siglo XX se reeditaba
frecuentemente y se regalaba a las novias, no como curiosidad histérica o literaria sino como
gufa efectiva de conducta. La continuidad entre esta obra y el "Libro de los Proverbios" de
Salomén (Siglo X A.C.) y la "Oikosnomia” de Aristételes es bastante clara. (Duran, 1982).

Desde el siglo XVII, y como consecuencia del crecimiento de la actividad de los Estados, el
interés por la administracién de los recursos familiares fué perdiendo importancia a favor de las
actividades macroeconémicas, y comenz6 a sentirse la necesidad de contabilizar la riqueza

producida en los pafses anualmente.

Sir William Petty y Gregory King intentaron por primera vez en Inglaterra esta contabilizacién
y no han cesado los debates sobre cémo debe procederse en este ini2nto. (Busrelo, 1992.
Carreras, 1989).

En el siglo XX, la contribucién de Simon Kuznets a Ia definicién de las Cuentas Nacionales en
las décadas de los cuarenta y cincuenta tuvo una influencia decisiva. Desde entonces, todos los
pafses se han ido sumando al esfuerzo de homologacién de sus auto-interpretaciones
econdmicas, y los conceptos de la Contabilidad Nacional son cada vez més nUMerosos, mdas



complejos, y mds depurados técnicamente. Estos conceptos y mediciczss se utilizan para la
toma de decisiones politicas, para la asignacién y redistribucién de recursos. 'Y no sélo se
refieren al presente: paralelamente al proceso actual de produccién de nuevas ideas tiene lugar
un proceso de aplicacién a épocas anteriores de los conceptos recién acufiados, en un denodado
esfuerzo por establecer series comparables de estimaciones entre la Renta Nacional o el
Producto Interior Bruto de hoy y el de hace decenios o siglos. Los conceptos de la Contabilidad
Nacional han pasado a formar parte del lenguaje comin de los ciudadanos en los pafses
occidentales, o, expresado de otro modo, constituyen un espejo en el que se devuelven imdgenes
de la realidad que gozan de un reconocimiento generalizado como "imédgenes verdaderas”.

Una vez que las ideas adquieren esta aceptacién tan generalizada resulta muy diffcil su
desplazamiento o la sustitucién por un "cuerpo central de ideas" difereate. Y puesto que las
Cuentas Nacionales se refieren a la produccién de bienes y servicios destinados a transformarse
en dinero, su propia inercia dificulta la introduccién de otras ideas, de otras "imdgenes de la
realidad” que utilicen unidades de cuenta y marcos de actividad diferentss, como el tiempo o
la familia. (Gréfico 1).

Curiosamente, el recurso a la historia es una buena herramienta, una buena palanca para intentar
el desplazamiento del centro intelectual de una disciplina. Frente a una arquitectura de conceptos
tan compleja, tan bien trabada y tan costosa como la Contabilidad Nacional, repetida en
centenares de intentos anuales a nivel regional, nacional e internasional: ¢{Cémo puede
debilitarse la conviccién de que es inalterable, sino demostrando que el actual edificio no es més
Gque un momento en urll proceso cuyas anteriores insuficiencias se han hacho evidentes con el
paso del tiempo?.

Vistos retrospectivamente, los conceptos que hoy parecen cerrados muestran las muchas
evoluciones que antes sufrieron, y es f4cil reconocer que también en la actualidad siguen
abiertos y en condiciones de recibir cambios. Para Espafia, el primer intento en medir la Renta
Nacional lo realizé un estad(stico britdnico, M. Mulhall, entre 1880 y 1899. En el primer tercio
del siglo XX hubo una decena de evaluaciones de Producto Nacional, pero sélo a partir de 1944
se intenté de modo sistemético. Entre los historiadores econémicos son frecuentes las
disensiones a la hora de interpretar los niveles de Renta o Producto Nacional alcanzados en
épocas anteriores, debido no sélo a la escasez de fuentes sino al rigor o capacidad descriptiva
atribuido a las mismas. Un mismo perfodo es interpretado a veces como expansivo o regresivo,
con alto o bajo fndice de cambio. S6lo a través de la critica y la investigacién, del cambio de
interpretaciones, se tiende hacia el consenso entre los "observadores® del tiempo pasado,
aunque no falta quien proclama la imposibilidad de aplicar conceptos actuales, como el P.I.B,
a tiempos antiguos.
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A partir de 1957, comenz$ a hacerse en Espaii un cdlculo directo de las ramas y sectores mds
importantes por parte del Ministerio de Hacienda. En 1965, se encarz$ de la Contabilidad
Nacional de Espafia al Instituto Nacional de Estadfstica, que mantiene esta competencia desde
entonces. Desde 1972 se aplic el sistema Naciones Unidas-CEE, y desde 1985 se aplica una
versién mejorada y méds compleja, el llamado SEC o Sistema Europeo dz Cuentas. A lo largo
de este siglo de sucesivos perfeccionamientos, los conceptos se han solidificado, en el sentido
de que han ganado rigor y eficiencia pero, sobre todo, se han convertido en "conceptos
pactados”, en "modos internacionalmente convenidos” de aproximarse a los hechos econémicos.

Los indicadores actuales, cuya relacién directa de sustitucién respecto a los fenémenos a que

se refieren cuesta esfuerzo poner en duda, resultan m4s ficilmente observables desde una

perspectiva critica si se recuerda lo muy "indirectos” que han demostrado ser otros indicadores

que les precedieron. A tftulo de ejemplo, algunos de los indicadores utilizados en otras épocas

para estimar la renta de varios pafses han sido el nimero de cartas enviadas, el carbén
: consumido por habitante, los ingresos fiscales o el fndice de matrimonios.

Los intentos, los fracasos y los éxitos de los investigadores de la economfa pretérita son un buen
referente para quienes desean introducir cambios en el modo de interpretar la economfa presente
y futura. Lo que diferencia la tarea del historiador de la del socidlogo o polftico es el distinto
ritmo, la diferente urgencia que dimana de referirse al mundo de los vivos o de los muertos.
A ¢&stos, ha de guarddrseles una justa memoria. Pero a los vivos, a los que necesitan una
interpretacién de si mismos como parte de su modo de estar y ser en el mundo, no puede
exigirseles paciencia'si cuando se miran en el espejo de las cifras sélo encuentran una
imagen distorsionada o imperceptible de su propia presencia.

I1. La utilizacion social y politica del Producto Interior Bruto data

Los paradigmas cientfficos acotan los fenémenos sobre los que ha de centrarse la investigacion.
Algunos fen6menos caen dentro de los paradigmas de una o varias disciplinas. Otros, no tienen
cabida clara o expresaménte reconocida entre los paradigmas de las disciplinas cientfficas
actuales, o se encuentran en la frontera entre varias disciplinas. Pero en ningiin ambito
cientffico, y menos ain en las ciencias humanas y sociales, puede pensarse en un avance de la
ciencia independiente de las relaciones sociales que la promueven, dificultan 0 empujan en una
direccidn o en otra. Ni la ciencia es neutral en su origen respecto a los intereses de los grupos
sociales, ni es neutral el modo de utilizarla. En tanto que la produccién de conocimiento supone
un gran esfuerzo colectivo, los grupos sociales alejados de los procesos de produccidn,
acumulacidn, transmisién y difusién de conocimientos, corren el riesgo de recibir solamente el
tipo de conocimientos que interesan a otros, no a sf mismos. El conocimiento que les afecta



tiene mds dificultades para convertirse en prioritario, en central. Estd mds lejos la posibilidad
de ser aceptado como un conocimiento "real” que el conocimiento que propugnan otros grupos
sociales mds poderosos, para quienes la "credibilidad cientffica™ viene respaldada por el poder
politico o econémico. (Asilis, 1992).

En la investigacion sobre Contabilidad Nacional es muy patente la conexién entre el poder
(poder econémico, poder politico) y las definiciones de la realidad o de sus aspectos
centrales. Lo que Roslender ha denominado la "contabilidad como ideologfa” para referirse a
la contabilizacién de costes y beneficios en las empresas privadas es ain mds aplicable a los
sistemas de cuentas nacionales. (Roslender, 1992).

La investigaci6n sobre la Contabilidad Nacional es costosa y se financia en todos los pafses con
recursos publicos. Para renovar las estimaciones, es periédicamente necesario alimentar la
cadena de produccidn, sistematizacién, tratamiento y andlisis de datos. (Harder, 1992). Los
cambios en el modo de realizarla se deciden en reuniones internacionales-de-expertos, y
cualquier modificacin respecto a los acuerdos ya establecidos a esos niveles, resulta m4s diffcil
de llevar a la préctica. La innovacién no es s6lo una dificultad intelectual, sino un desaffo a un
complicado engranaje institucional. ;Quién puede oponer un peso equiparable a esta maquinaria

administrativa?.

En una reunién de expertos patrocinada por Naciones Unidas sobre indicadores de desarrollo,
celebrada en Rabat en |1992, dijo un estadfstico marroquf, que "Les statistiques sont comme la
lumigre: elles creent des ombres”. Pues bien, en la zona de sombra creada por la poderosa luz
de la Contabilidad Nacional, se encuentra gran parte del esfuerzo colectivo de los grupos
sociales menos favorecidos por el mercado, especialmente el de las mujeres. La estimacién del
Producto Interior Bruto y de la Renta Nacional se centra en los flujos del mercado, y es a través
de este prisma como se contemplan -0 dejan de contemplar- los restantes fenémenos econémicos
que no tienen en el mercado un reflejo directo. Actualmente hay cuatro tipos de movimientos
sociales que se oponen a la mala préctica de utilizar los indicadores de flujos del mercado,
especialmente el de "Producto Interior Bruto”, como si fuesen indicadores de bienestar o
progreso. Estos movimientos sociales son los ecologistas (porque no se registran los dafios al
patrimonio natural), los de los pafses subdesarrollados (porque miden mal las actividades de
subsistencia), los del voluntariado (porque no estiman su contribucién) y los movimientos de
mujeres (porque no se estima el trabajo doméstico). En el plano tedrico también, con carécter
m4ds general, han comenzado a aparecer formulaciones interesantes de la economfa informal
como la "teorfa del intercambio no monetario” de Offe y Heinze, (1992). '
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La Asamblea de las Naciones Unidas aprobd en las resoluciones 40 179, 44/234, 1987/6,
1989/4, una petici6n al Secretario General para que pusiera en marcha ur sistema de indicadores
de desarrollo econémico y social que reequilibrara el Sesgo excesivamente monetario y
formalista de la mayoria de los indicadores de desarrollo actualmente wtilizados. Puesto que la
introduccién de flujos no monetarios en las Cuentas Nacionales, en su actual situacién, presenta
problemas muy diffciles de resolver, en varios pafses se trabaja ya en la preparacién de las
llamadas "Cuentas Satélites", o cuentas complementarias referidas a los hogares, el medio
ambiente o las instituciones sin dnimo de lucro.

Esta tarea la realizan, en algunos casos, los mismos Institutos de Estadistica que preparan las
Cuentas Nacionales; y en otros, equipos de investigadores vinculados a la Universidad u otros
centros de investigacion (Thoen, 1993. Winston, 1980). Estas Cuentas Satélites pueden ser una
via pactada de progresiva incorporacién de nuevas perspectivas a la "imagen verdadera" de la
economfa nacional que actualmente monopoliza el Sistema de Cuentas, y constituyen, por ahora,
la unica posibilidad ofrecida a quienes desean producir imdgenes mids fieles del esfuerzo
productivo de toda la poblacién y no solamente de quienes incorporan este esfuerzo productivo
al mercado.

I11. La busqueda de un marco teérico mds amplio

II.1. La investigacién sobre el uso del tiempo

El tiempo y el espacio Ison ejes de la existencia humana y han sido objeto de la atencién de los
filésofos desde los primeros momentos de la formacién del pensamiento occidental (Gell, 1992.
Ostor, 1993. Zerubavel, 1981). Incluso en la actualidad, el "Time and being" que Martin
Heidegger public6 en 1927, se sigue considerando una de las mds grandes contribuciones
intelectuales de este siglo. (Heidegger, 1927, reed., in 1978. Heidegger, M. and Krell, D.F.
(Eds.), 1978. Novotny, 1990, 1994. Gelven, 1989). Vinculadas al tema del tiempo estan las
cuestiones del ser y el existir, de la posibilidad del cambio y de la Historia. En teorfa
econémica, el tiempo es una variable esencial porque todas las decisiones se realizan a lo largo
del eje temporal (Loewenstein, G. and Elster, J., (Eds. ), 1992. Norton, 1986). La periodicidad
en las acciones y los intentos de previsién de los cambios en el tiempo son la base de los
estudios sobre ciclos econdmicos. La preferencia por la satisfaccion de necesidades en el
presente o la dilacién al tiempo futuro es un tema que interesa a sociolégos, economistas,
psicSlogos y fildsofos. (Sharp, 1981). Pero no pretendemos entrar, zhora, en estos temas
generales, sino en una dimensién méds modesta y concreta del tiempo: su uso, o el modo en que
distintas sociedades e individuos consumen el tiempo de vida.



Las investigaciones sobre uso del tiempo, generalmente llamadas "time-budget" o "presupuestos
de tiempo", recibieron en 1972 un gran impulso con la publicacién del estudio comparado sobre
doce pafses, coordinado por A. Szalai (Szalai, 1972). Este estudio, y los muchos que
posteriormente le siguieron, han puesto de relieve que el tiempo destinado al trabajo remunerado
es la actividad mds prolongada -después del suefio- de una parte de la poblacién, pero en su
conjunto, el tiempo destinado a trabajo no remunerado (trabajo doméstico, fundamentalmente)
forma una masa ain mayor que la anterior.

Si el tiempo dedicado al trabajo no remunerado fuese escaso, podrfa ignorarse su existencia.
Y si, ain no siendo escaso, se repartiera homogéneamente entre grupos sociales, entre pafses,
o entre hombres y mujeres, también podrfa ignorarse su efecto en las comparaciones del tiempo
de trabajo remunerado y sus transformaciones monetarias e influencia en la economfa de
mercado.

Tampoco importarfa conocer el consumo-de tiempo que acompaa a las politicas piblicas (de
transporte, educacién o sanidad, por citar tres ejemplos) si este tiempo fuera infinito o, al
menos, si se repartiese o derivase por igual entre los grupos sociales. Pero, como vamos a
ver, ninguna de estas condiciones se produce en la gran mayorfa de pafses, y las comparaciones
sobre economfas nacionales se refieren solamente, en realidad, a un sector de esas economf{as,
por lo demds variable en el tiempo, que es el constitufdo por las actividades que pasan por
mercado.
|

Las conclusiones extrafdas sobre pequefias diferencias del 5 6 10% en las magnitudes
macroeconémicas que actualmente se consideran principales, son probablemente menos
relevantes de lo que a primera vista parece. Si se comprueba que la disparidad -entre pafses-
en el volumen del trabajo no remunerado es del orden del 40 o 50 por ciento, el esfuerzo
colectivo invertido en la investigacion deberia destinarse, al menos parcialmente, a la
investigacion sobre estos otros componentes de las economias nacionales peor conocidos.
Las relaciones entre el subsistema no monetarizado y el subsistema monetarizado (privado y
publico) son muy dindmicas: el tiempo dedicado al trabajo en uno y otro subsistema sigue
generalmente una relacién de sustituci6n, pero puede también adoptar otras formas de relacién

y crecer o disminuir conjuntamente.

Ambos subsistemas estan abiertos a la influencia de sistemas ajenos, y exportan o importan
tiempo de trabajo remunerado y no remunerado de trabajadores residentes en otros pafses.
(Schmidt, 1990).



I11.2. Los presupuestos de tiempo y la busqueda de un elemento conversor entre los

lenguajes internos y ajenos al mercado

Los estudios sobre uso del tiempo son la base de una perspectiva econémica que pretende
mejorar las estrecheces de una aproximaci6n en la que el valor es sustituido por el precio. Las
¢riticas que se han realizado a la Contabilidad Nacional y las ventajas e inconvenientes de
muchas propuestas alternativas han sido claramente expuestas por Robert Eisner, si bien
centradas en la contabilidad de los pafses mds avanzados, especialmente Estados Unidos.
(Eisner, 1988).

Si se trata de integrar en un tnico andlisis los bienes o recursos escasos que se incorporan al
mercado y los que no, hay que encontrar un lenguaje comdn para ambos, algin equivalente que
permita convertirlos en la misma unidad de cuenta. (Mahon, 1992).

Se han propuesto muchos sistemas, aunque ninguno goza, hasta este momento, de un grado de
"pacto” similar al que se ha alcanzado para la Contabilidad Nacional, en el que se utilizan las
monedas locales y su paridad con el dolar. En las p4ginas siguientes vamos a realizar un andlisis
de estas Cuentas Nacionales, en varios pafses de la O.C.D.E., como parte del proceso de
busqueda de un sistema que integre también el subsistema no monetarizado.

Este dltimo tiene mucho que aprender del nivel de precisién en los conceptos y del grado de
formalizacién a que han llegado -tras muchos afios de ensayos- los estudios sobre el mercado,
y especialmente, sobre el trabajo puesto directamente a la venta. Si hubiera que estimar, para
la O.C.D.E., la proporcionalidad entre el esfuerzo dedicado a conocer el trabajo para el
mercado (en Espafia, por ejemplo, las encuestas de Poblacién Activa, estadfsticas del INEM,
Censo, registros de salarios, convenios colectivos, investigaciones especificas del Ministerio de
trabajo, Sindicatos, etc.) y el trabajo no destinado al mercado, podriamos sefalar que este

dltimo no llega, al menos hasta ahora, ni a una centésima parte del primero.

11.3. El subsistema monetarizado: principales macromagnitudes referentes al trabajo en
la Contabilidad Nacional

Aunque toda la Contabilidad Nacional tiene que ver con el trabajo, en algunas magnitudes esta
relacién es m4s directa e intensa. En los andlisis de los no especialistas, incluso entre
profesionales de las ciencias sociales, las magnitudes mds utilizadas son las de Producto Interior
Bruto, Producto Nacional Bruto y Renta Nacional. El término "nacional” es mds amplio en el
lenguaje comtin, en el que significa todo lo referido a una nacién o pafs, que en las definiciones
macroecondmicas, Si los pafses fuesen unidades cerradas, no harfa falta distinguir entre lo que



Table 1
Relations among national accounting aggregates 1992

CECD * Spain, **

current prices
1. Gross Domestic Product (A) 14938 58852
2. Plus Net Factor Income from the rest of the world -775
3. Factor Income from the rest of the world 1506
4, Factor Income paid to the rest of the world 2282
5. Equals: Gross National Product (B) 14919 58076
6. Less Consumption of fixed capital 6389

2o Elas siatistical diserenanc vl bl b ies o ol dlsd sailalnec d o, Lo bl s L seske

B/A 939 98.7
8. Equals: Natignal Income (C) “13.118 51687
9. Plus Net current transfers from the rest of the world ; 221
10. Current transfers from the rest of the world 1179
11. Current transfers to the rest of the world 948
C/A 87.8
C/B 87.9 89.0
12. Equals: National Disposable Income (D) 13.022 51908
13. Less final conslumption 2 4?076

14. Plus statistical discrepancy S

D/C ; 99.3 100.4

15. Equals: Net Saving (E) : 957 4832
16. Less surplus of the nation on current transactions -2230

aElas Statistical idmerepaney TN ST T O S T T ) Bl e e

E/D : g 9.3

18. Equals: Net Capital Formation (F) 1048 7062

F/E 108.5 146.1
Source: OECD "National Account, Main Aggregates” vol.1, 1960-1992, Paris, 1994.

Elaboration by the author

* Billions of US dollars
** Billions of pesetas



se produce, consume, paga o regala dentro del pafs y lo que sucede respecto a otras economfas
externas a sus fronteras. A medida que las relaciones internacionales o entre instituciones
multinacionales son més frecuentes, es mds necesario diferenciar los fendmenos "interiores”,
y los llamados "nacionales”. Semdnticamente, se produce la misma confusién entre "Home",
"Domestic" y "National" que ya habiamos resaltado a propésito de la oikos-nomia.

En el lenguaje politico, los "home affairs” se refieren, por contraposicidn a los "foreign affairs”
a lo que sucede de fronteras adentro: la casa es el hogar, y también, el pafs o interior
agrandado. En el lenguaje econémico, "domestic" equivale a interior, a sucedido dentro de las
fronteras: la "domus” latina, como la oikos griega, sirve de raiz para nombrar fenémenos de
mayor envergadura. En cambio, el "national" se emplea en un sentido depurado, como una
especie de "nacional neto”. Es el saldo de lo acaecido sobre el territorio sometido a soberanfa
nacional, que en definitiva se reconoce como el espacio en que es legftimo el uso de la fuerza
fisica, aunque no econémica ni ideolégica. Muchos de estos saldos econdmicos, de estas
redistribuciones internas de esfuerzos y recompensas, implican tanto ejercicio de fuerza, tanta
presién y poder como otras armas més visibles y menos eficaces. No es infrecuente la
inadecuada utilizacién del concepto o cifras sobre "producto nacional” de un pafs para referirse,
en realidad, a su Producto Interior Bruto. Pero la "nacionalidad” de los productos o las rentas
es relativa, puesto que depende de muchos factores que no son estrictamente enddgenos.

El contraste entre el lenguaje politico y el econémico a propésito de la "interioridad" o
"nacionalidad” es bastante evidente. As{ como la ciudadanfa polftica requiere largos afios y
trdmites para su reco;locimiemo a los inmigrados, tanto los hogares como las empresas que
operan sobre el territorio se consideran "interiores" o "nacionales™ a efectos de la
Contabilidad cuando se produce la condicién llamada "centro de interés", esto es, que

operen sobre el territorio durante un periodo superior a un afo.

Por otra parte, la pertenencia a una unidad econdmica (regién, nacién, Union internacional) con
unos niveles de renta y riqueza determinados, se ha convertido, en un rasgo de identidad
colectiva que se proyecta sobre todos los ciudadanos del pafs 0 miembros de la colectividad, con
relativa idependencia de su particular situacién econémica, individual o familiar.

La Tabla 1 se ha elaborado para mostrar la relacién entre el Producto Interior Bruto, el
Producto Nacional Bruto, la Renta Nacional, la Renta Nacional Disponible, el Ahorro Neto y
la Formacidn Neta de Capital. También muestra la proporcionalidad de estas magnitudes en
1992 para el conjunto de la OCDE y para uno de sus pafses miembros, Espaiia.



El Producto Interior Bruto se define como "el resultado final de la actividad de produccién
de las unidades productoras residentes. Se corresponde con la produccidn total de bienes y
servicios de la economfa, menos el total de consumos intermedios utilizados en el conjunto de
procesos productivos, mds los impuestos netos de subvenciones ligados a la importacién, mds
el IVA que grava los productos. Equivale, pues, a la oferta final de bienes y servicios producida
en el interior del pafs™ (Instituto Nacional de Estadistica. Anuario Estadistico, 1992. Madrid,
pdg. 409). Cuando el PIB se refina.con la estimacién del saldo entre los ingresos recibidos del
resto del mundo y los enviados al resto del mundo, esto es, cuando s¢ internacionaliza la
perspectiva, el concepto se transforma en el Producto Nacional Bruto. No todos los ingresos
que entran y salen derivan de la venta de tiempo de trabajo, pero éste es un componente

importante -mal conocido todavfa- de este saldo.

Para el conjunto de la O.C.D.E., los ingresos recibidos y enviados guardan un equilibrio casi
perfecto (el PNB es 99,9% del PIB), pero no sucede igual en todos los pafses ni regiones, ni
de modo estable. En Espafia, en el afio estudiado, el equilibrio fué algo menor que en el
conjunto de la O.C.D.E. (98,7%). En la estimacién del PIB sélo se tiene en cuenta el tiempo
de trabajo vendido en el mercado, directamente o a través de la produccién de otras mercancias.
¢ Qué sucederia en las macromagnitudes econémicas de la O.C.D.E. si se incluyese el
tiempo de frabajo no remunerado?. ;Seguirian manteniéndose los criterios de
"crecimiento”, "mejora", "ranking", "cambio" etc., que se manejan con el andlisis
convencional?. ;Qué sucederfa si se incluyera en el andlisis el tiempo de trzbajo no remunerado
de los trabajadores de oltros pafses, que contribuyen a fijar la disponibilidad y precio de trabajo

en estos lugares?.

Cuando el Producto Interior Bruto se refina con la estimacién del consumo de capital fijo -
(construccidn, equipamiento, etc.), y se resta, se obtiene el concepto de Renta Nacional. La
Renta Nacional es algo menor que el Producto Bruto, sea interior o nacional. (88%, tanto para
el conjunto de 1a O.C.D.E. como para Espaiia, respecto al PIB). Esta magnitud puede crecer
o disminuir considerablemente, igual que su proporcionalidad respecto a los distintos
componentes a los que ya ﬁos hemos referido. Una innovacién considerable en la interpretacién
del "consumo de capital fijo" respecto a los usos actuales serfa la introduccién de criterios de
“envejecimiento” de la poblacién, y no sélo de las infraestructuras materiales: o lo que es lo
mismo, la introduccién de criterios de "tiempo de amortizaci6n" de los recursos humanos.

La Renta Nacional resulta aumentada o disminuida por las transferencias externas. El tiempo
de trabajo (remesas enviadas por los emigrantes) es uno de los componentes de estos flujos; y
hay que destacar que la emigracién produce grandes cambios en la distribucién en los recursos
de tiempo, tanto en las regiones de origen (mayor escasez de mano de obra, redistribucién de
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tareas entre los que no emigran) como en las regiones de acogida, que contribuyen a cambiar -
0 a impedir que cambien- las atribuciones de uso del tiempo caracterfsticas de varones y

mujeres.

La Renta Nacional Disponible es la que resulta de refinar la Renta Nacional con el saldo de
las transferencias internacionales. Si a Ia Renta Nacional Disponible se le resta el consumo final
se obtiene el Ahorro Neto del pafs. El concepto de consumo final es uno de los m4s necesitados
de revisién o complementacién cuando se introduce la perspectiva global (recursos monetarios
Y no monetarios) en el andlisis econémico. Actualmente, y como resultado de una convencidn,
se considera que el consumo de los hogares es final: sin embargo, en muchas ocasiones los
bienes y servicios comprados por los hogares sélo son el punto de partida de una nueva cadena
de produccién, que aumenta su valor de uso a medida que se incorporan nuevas cantidades de

tiempo de trabajo no remunerado.

A efectos de comparacién internacional este dato serfa irrelevante si todos los pafses invirtieran
una cantidad parecida de tiempo en la reelaboracién de estos productos; pero las encuestas de
tiempo demuestran que hay grandes disparidades entre unos pafses y otros, incluso dentro de
unidades relativamente homogéneas, como la Union Europea o la O.C.D.E. ;Cémo puede
explicarse que pafses como Espaiia, con posiciones relativamente retrasadas segiin PIB, tengan
mayor capacidad de ahorro que el conjunto de la O.C.D.E., si no es gracias a su estructura

productiva no monetarizada, eficiente a pesar de su invisibilidad?.

En los Estados Unidosr, Fan, ha hallado en una encuesta realizada en nueve estados, que las
mujeres con nifios que tienen empleo, utilizan un promedio de 224 horas anuales mds de
servicios pagados que las que no tienen empleo. A nivel agregado, para los nueve estados,
estima que es una variacién aproximada de 80,5 millones de délares. Esto se refiere solamente
a una pequena parte de los cambios introducidos en la estructura del gasto por la monetarizacién
del tiempo de trabajo. Los efectos globales sobre el ingreso y el gasto son mucho mayores.
(Fan, 1992).

Una diferencia de dos puntos en esta magnitud (7,3% de ahorro neto respecto a Renta Nacional
Disponible en 1a O.C.D.E., y 9,3% en Espafia) equivale a que el ahorro neto era en ese afio,
proporcionalmente, un 22% m4s alto en Espafia que en la O.C.D.E. Y esto se debe a que en
Espafa hay un nivel bajo de incorporacidn de tiempo de trabajo al mercado, y el volumen de
tiempo de trabajo doméstico, especialmente ejercido por mujeres, es atin mayor que el que, por
visibilizarse en el mercado, se contabiliza y se ofrece a la comparaci6n internacional.
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Es este tiempo de trabajo afiadido el que permite ofrecer desde los hogares una cantidad y
calidad aceptable de bienes a las familias, y lo que permite contribuir a crear parte de las
reservas monetarias llamadas "ahorro neto”, que de otro modo no se producirfan. (4ndo, Guiso
and Visco, 1994).

I11.4. Los indices de volumen y crecimiento

La Tabla 2 muestra un panorama general del ranking de diversos pafses segin distintos
indicadores econémicos en 1992. Muestra asimismo las importantes diferencias que se obtienen
en la comparacién, en funcién de los criterios técnicos utilizados en las mediciones. Como los
pafses presentan la mayorfa de sus estadfsticas anuales en su propia moneda, la comparacién
internacional o de series cronolégicas resulta imposible, a menos que se utilice un "conversor”

comun.

Para un primer andlisis es frecuente la conversion de estas cifras a dol4res, segin la tasa media
de cambio del afio, pero esto no evita los problemas de la inflaccién, la apreciacién o
devaluaci6n relativa de las monedas y las grandes diferencias de precios internos. De ahf que
para el andlisis internacional de series hemos utilizado otros "conversores™ mds sofisticados que
traducen las cifras al precio de la moneda nacional en relacién con el délar en 1985 (columna
1), al nivel de precios nacionales en 1985, (columna 2) que dividen el P.1.B. por el nimero de
habitantes (5), o lo relacionan con la capacidad adquisitiva de la moneda dentro del propio pafs

(7). )

A pesar de que todos estos {ndices "conversores” son bien conocidos por los especialistas, con
frecuencia se realizan andlisis cronol6gicos basados en las cifras en moneda corriente, 0 no
ponderadas por tasa de cambio y capacidad adquisitiva: estos "conversores”, a menudo no estan
disponibles m4s que para algunos pafses y se publican con varios afios de retraso. La inclusién
de nuevos indicadores que tuvieran en cuenta otros elementos relativos al trabajo no pagado
anadirfa complejidad al andlisis, pero, al igual que los conversores ya citados, permitirfa que
las comparaciones tuvieran mayor sentido, porque tan importante o més que la "comprensién”
de los bienes y servicios transformados en dinero es la comprensién de los intercambios de
tiempo. La capacidad adquisitiva depende de muchas variables. La eleccién de los bienes y
servicios que han de ponerse en la "cesta de la compra” es por sf misma una decisién técnica
en la que van implfcitos muchos componentes socio-politicos, pero en cualquier caso se refiere
solamente a lo puesto en mercado.

El trabajo incorporado explica gran parte del precio de estos bienes; y el precio del trabajo
puesto en mercado depende en buena. parte de las condiciones de trabajo fuera del
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mercado. La medicidn de la productividad del trabajo remunerado que ez un pafs como Espaiia
pasé del 6 al 2,8 entre el perfodo 1960-73 al de 1979-92, puede explicar en parte el
comportamiento del mercado, pero no el del conjunto de la economfa dei pafs. (vid. Tabla 3c).
Si 1a masa global de trabajo fuera del mercado es grande y eficiente, el mercado de trabajo
podrd soportar un grado mayor de ineficiencia que si asi no fuera. Sin embargo, en los
andlisis econémicos convencionales es habitual la consideracién del trabajo remunerado en
sentido contrario, como el dnico trabajo productivo y el unico eficiente.

Los indicadores "per cdpita” suelen utilizarse para describir el grado de riqueza o bienestar de
un pafs, en tanto que las magnitudes globales se utilizan como descriptores del potencial
econdmico del pafs de referencia o de su peso relativo en la economfa internacional. Asf, la
columna 4 presenta el ranking de los pafses segun su PIB, a precios nominales y tasa de cambio
de 1992, en tanto que la columna 6 presenta el ranking del PIB, en las mismas condiciones,

pero expresado per cdpita.

Paises grandes como Estados Unidos descienden segun la Tabla 2 del primer lugar al cuarto,
y pafses pequefios como Dinamarca pasan de la novena posicidn a la tercera. Espafia ocupa el
séptimo lugar por volumen, y el décimo en el {ndice per cdpita. Cuado estas cifras se ponderan
en funcidn de la capacidad adquisitiva, esto es, con lo que puede comprarse en cada pafs con
una misma unidad de cuenta, algunos pafses se mantienen pero otros cambian
considerablemente. Estados Unidos recupera la primera posicién, Dinamarca retrocede a la
quinta y Finlandia baja de la quinta a la novena, sélo un lugar por delante de Espaiia.

El ranking indica la posicién relativa, pero no el grado de distancia en esta alineacién; para
medir estas distancias hemos utilizado indicadores del tipo empleado en la columna 8, que toma
como base el promedio del PIB per cdpita de la O.C.D.E. De los trece pafses seleccionados,
s6lo uno se encuentra a m4s del 25% por encima de 1a media (Estados Unidos, 126%) y cuatro
quedan a mds del 25% de distancia por debajo (Espafia, 70%; Portugal, 53%; Grecia, 45%;
Turquia, 20%).

La cuestién que se plantea al comparar estos indicadores publicados por la O.C.D.E., es
si su alto coste de fabricacidn justifica la utilidad de sus resultados. ;Qué quiere decir la
posicién en un ranking entre pafses cuando las estructuras productivas comparadas son
diferentes?. ;Reflejan, realmente, una "imagen verdadera" de los paises y de los cambios
que afectan a la poblacién que vive con ellos?. jPuede suponerse, por gjemplo, como hacen
los "Economic Qutlook" de la O.C.D.E., que el incremento del mimero de automdviles es un
indicador de desarrollo?. (O.C.D.E., 1994).
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II1.5. El concepto de productividad

Las estimaciones del valor de los bienes y servicios que se intercambian libremente en los
mercados son relativamente féciles de hacer, aunque esta "libertad” de intercambio sea
ficticia en muchos casos, como bien han demostrado los estudios sobre necesidades y sobre
demanda insolvente. Sin embargo, la asignacién de un "valor" a los bienes y servicios
producidos fuera del mercado es mucho mds diffcil. De ahf que se haya aceptado una
convencién contable, que les otorga el valor de su coste de produccién. El valor de la
produccién de los gobiernos (generales, regionales, locales, de entidades auténomas, etc.), se
fija, pues, en funcién de su coste. (Tabla 3a, 3b y 3c).

El coste de los bienes y servicios producidos por los gobiernos se debe fundamentalmente al
coste del trabajo empleado, y no puede aplicdrseles criterios de "productividad”, "éﬁciencia",
"beneficio” o "pérdidas” paralelos a los que se aplican habitualmente a las entidades que operan
a través del mercado. De ahf los considerables problemas de comparacién entre las
economias socialistas y las no socialistas, la aplicacién de un sistema de contabilidad
totalmente distinto en la antigua Unién Soviética y el progresivo traslado hacia sistemas
similares a los de la OCDE que se esta produciendo actualmente en las antiguas republicas
soviéticas. (Koen, 1994).

Dentro de la O.C.D.E, la influencia relativa de la demanda del sector privado y publico
es muy variable de pais a pais, y también es muy variado el ritmo de crecimiento, tanto del
PIB, como del consun[w de ambos sectores. En la Tabla 3 se presenta esta variacién, tomando
como afio base 1985. En las columnas D y E se presenta la tasa de crecimiento de la demanda
final privada y de la demanda general del gobierno en comparacién con la tasa de crecimiento
del Producto Interior Bruto. Aunque todos los pafses han crecido en ese perfodo, y también han
crecido ambas demandas, unos lo han hecho por encima del crecimiento del PIB, y otros por

debajo. Las diferencias son considerables.

En el Reino Unido, Italia, Alemania, Pafses Bajos, Francia, y en menos medida Estados
Unidos, la demanda publica ha crecido por debajo del PIB, y la demanda privada por encima.
En Jap6n y Dinamarca, ambas magnitudes crecieron por debajo del crecimiento del PIB. En
Finlandia, Espafia y Turqufa, crecieron por encima del PIB ambas demandas, pero mucho més
rdpidamente la publica que la privada. En el conjunto de la Comunidad Europea, la demanda
privada creci6 al ritmo del 3,6%, por encima del crecimiento del PIB, y la demanda piblica,
al 6,1% por debajo.

Cuando las Cuentas Nacionales se analizan desde la perspectiva del tiempo, la constatacién de
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Table 3b

Volume indexes, 1985 to 1992 (1985 = 100)

A B € D E
Country Gross Domestic Final Private Final General

Product Demand Govern Demand | B-A=D | C-A=E
United SIAtEs o e v o 115.8 116.7 114.2 O -1.4
SEBIR e 7 s s 131.3 127.8 116.0 -3.5 -15.3
Eonrarkt . oy i N 110.6 106.1 103.9 -4.5 -6.7
Fitlandisn Vel At Sl Lo g 105.5 108.5 118.8 3.0 13.3
Brafee b ol s iams 5 s 118.4 119.4 116.0 1.0 -2.4
QEITRENY 7+ ¢ soaiss 5 o 125.3 126.3 110.7 1.0 -14.6
Greecey =u x5 i v 112.8 117.4 114.1 4.6 1:3
1 A M- S IS s PRSI 118.7 126.9 1141 8.2 -4.6
Netherands . & ..6 o v o 120.4 120.6 1141 0.2 -6.3
Portagal = L ofr e et v 129.1 140.8 128.8 12.7 -0.2
SOAIE 5w b e s 128.2 131.8 148.3 3.6 21.4
Tutkey tnih ave s et 144 .1 151.5 180.5 7.4 36.4
United Kingdom . ... .. 114.5 122.9 110.4 8.4 -4.1
QECD - Total 119.3 120.4 115.0 1.4 -4.3
OECD - Europe 119.7 123.1 114.9 3.4 -4.8
EC 120.2 123.8 114.1 3.6 -6.1
Source: QECD "National Account, Main Aggregates” vol. 1, 1960-1993,

Paris, 1994. Elaboration by the author.




Labour, capital and total factor productivity in the business sector, Spain

Table 3¢

Total
Labour productivity Capital productivity factor productivity
Country

1960-73 | 1973-79 | 1979-92 | 1360-73 1973-79 | 197s-92 | 1960-73 | 1873-79 | 197s-
Spain 6.0 3.2 2.8 -3.6 -5.0 -1.1 3.3 0.9 1.7

Source: QECD "QECD Economic Qutlook™ June 1884, Labour productivity is the output per

A O employed person. TP,
TEP (Total factor productivity) growth is equal to a weighted average of the growth nin labour

and capital productivity. The sample-period averages for capital and labour shares are used
as weights. ‘




la disparidad en el crecimiento del sector publico en distintas épocas y pafses es un punto
importante. Como en el sector publico no puede medirse el beneficio ni la productividad,
en el sentido convencional, es bastante patente que la introduccién en el andlisis de otros
sectores "andmalos” respecto al mercado, como el trabajo no remunerado, no significa un
cambio o0 desviacin tan drdstico como a primera vista pudiera parecer. Serd dificil medir
su "productividad”, pero también lo es en el sector ptblico y sin embargo nadie pone hoy en
duda la necesidad de integrarlo con las empresas en un marco conjunto de andlisis.

ITI.6. Los datos-puente: trabajadores dentro y fuera del mercado

A pesar de la revolucidn tecnoldgica, el trabajo es todavfa, en la época post-industrial, el
principal recurso productivo de las sociedades avanzadas. En estos pafsss, la contribucién del
trabajo remunerado se estima alrededor del 70% del Producto Interior Bruto. En Espana , el
56% de la Renta Nacional proviene de rentas del trabajo, que han de incrementarse con la parte -
correspondiente a trabajo del total de las rentas mixtas, 25% (Banco Bilbao Vizcaya, 1992).

Sin embargo, no es f4cil la estimacién del volumen de horas de trabajo dedicadas anualmente
a la participacién en el proceso productivo, ni su distribucién por tipos de trabajo y
caracterfsticas de los trabajadores. Tampoco es f4cil la estimacién del nimero de trabajadores
que, trabajando para el mercado, lo hacen en condiciones de mdxima visibilidad y legalidad
(economia formal) y los que lo hacen en condiciones de invisibilidad e ilegalidad total o
parcial (trabajos delictivos, trabajos no declarados, trabajos que no cotizan a la Seguridad
Social, etc.). Distintas estimaciones llegan a valorar esta participacién en un 20% del PIB en
algunos pafses. (Ruesga, 1987).

La Tabla 4 muestra la diferente dedicacién de tiempo al trabajo remunsrado en varios pafses:
aunque no lo mide en horas ni en horas per cdpita, permite una primera aproximacion.

La poblacién total (columna A) permite estimar el "capital de tiempo"” d2 que dispone el pafs,
tanto en su estimacién diaria (24 horas por el nimero de habitantes) como anual. "La fuerza de
trabajo" (columna 2) se define, en casi todos los pafses, como poblacién mayor de 16 afios que
esta incorporada al mercado de trabajo o manifiesta intencién de hacerlo. Ambas son magnitudes
de volumen. La dependencia del mercado (columna 3) mide el nimero de personas que no
forman parte de la fuerza de trabajo, en proporcién a las que la forman; una tasa de dos
significa que por cada persona incorporada a la fuerza de trabajo hay una que no lo esta.

Como se puede ver, Espaiia y Grecia tienen 1,6 personas fuera de la fuerza de trabajo por
cada persona dentro de ella; Italia y Francia tienen 1,4, y Portugal y Paises Bajos 1,1. En
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cambio, Alemania, Dinamarca, Candda y Japén no llegan a una por una.

Para refinar este indicador de dependencia del mercado, que puede resultar influido por la
diferente proporcién de poblacién joven, se maneja el indicador de participacién en la fuerza
de trabajo; expone en porcentajes la relacién entre el nimero de personas en edad de trabajar
(mayores de 16 afios) y el ndmero de personas realmente incorporadas a la fuerza de trabajo.
La columna F, presenta esta proporcién para el perfodo 1968-77 y la columna E la presenta
para 1993. La mayor limitacién de este indicador es que incluye a la poblacién mayor de 65
afios, que en casi todos los pafses se encuentra en edad legal de retiro, y que tiene un peso
demogréfico heterogéneo en los distintos pafses de la OCDE. Habitualmente, los analistas
centran su atencién en los indicadores que representan el aspecto positivo o visible del mercado
de trabajo. Sin embargo, no resulta muy diffcil rescatar de su invisibilidad a la poblacién adulta
que ni esta incorporada al mercado ni manifiesta intencién o propésito claro de hacerlo. ;Puede
llamarse "trabajadores” a estos ciudadanos que no estdn, ni siquiera psicolgica o
administrativamente, proyectados hacia la venta de su tiempo?.

La comparacién durante el periodo 1968-1993 permite ver que para el conjunto de la OCDE
la incorporacién al mercado en el grupo en edad de trabajar ha crecido en ese periodo desde el
67,5 hasta el 70,6%, y para la Comunidad Econ6mica Europea desde el 65,7 hasta el 66,2.
También las previsiones son de crecimiento para los préximos afios (columna D1 y D2). Sin
embargo, las diferencias entre estos pafses son considerables. En Dinamarca, con una edad
tardia de retiro y fuerte incorporacién de mujeres al mercado de trabajo, s6lo hay un
18,4% de adultos ajenos a la fuerza de trabajo. En Espaifia e Italia, con un retiro méds -
temprano y baja incorporacién femenina al mercado de trabajo, la proporcién de "ajenos” al
mercado asciende al 42%. Estas diferencias son ain mayores si se toman en consideracién las”
tasas de desempleo. Para 1994, mientras algunos paises como Japén apenas tienen
desempleo, otros, como Espafia o Finlandia, tienen tasas superiores al 18% de la fuerza

de trabajo.

En términos de tiempo, eso significa que la proporcionalidad entre "tiempo para el mercado"
y "tiempo fuera del mercado" es diferente de lo que aparece si se usan solamente los
indicadores expuestos anteriormente. En el caso de Espaiia, cuando se refiere a trabajadores
que "realmente venden su tiempo en el mercado", la proporcién respecto a trabajadores
fuera de mercado deja de ser de 1 a 1,6 y se convierte en 0,75 respecto a 1,85: o lo que es
lo mismo, 2,6 en lugar de 1,6.

No todos los trabajadores en el mercado venden la misma cantidad de tiempo; 0 sea, que no
todos tienen la misma disponibilidad de tiempo para trabajar fuera del mercado. Si se adscribe
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a todos los adultos un mismo tiempo diario destinado al suefo, el Czmpo disponible (24-
(8+ Tmercado) depende del tiempo comprometido con el trabajo remurzrado. Para la mayorfa
de los trabajadores europeos, la jornada "completa” no llega, en sentido estricto, a las cuarenta
horas semanales, aunque en realidad se alarga con los tiempos de desplazamiento y las gestiones
conexas. Como promedio, el tiempo "convenido" de trabajo a lo largo del afio para los
trabajadores europeos es 1.600 horas, aproximadamente; pero estas cantidades sélo son
indicativas, puesto que las enfermedades, permisos y horas extras introducen importantes
dispersiones dentro de los trabajadores a tiempo completo. Igualmente, los trabajadores a tiempo
parcial y los discontinuos, contribuyen a hacer heterogénea-la distribucién del tiempo
formalmente destinado al trabajo remunerado.

El tiempo necesario para las tareas domésticas puede estimarse, al menos en Espafia, en unas
cuatro horas diarias por persona, o veintiocho a la semana. Quienes no dedican este tiempo a
su mantenimiento cotidiano, necesitan que otras personas lo hagan por ellos, sea en forma de
serviciosggmunerados, sea dentro del hogar o en instituciones sociales no pagadas directamente-.

Un tema diferente es el de si el tiempo dedicado al trabajo en el mercado. medido generalmente
por la diferencia entre la hora legal de entrada y la de salida, se dedica fniegro o exclusivamente
a la produccién de los bienes y servicios que son objeto del empleo. O si. por el contrario, parte
de este tiempo es compatible con otras actividades (pausas, conversaciones ajenas al trabajo,
etc.) e incluso con otras formas de trabajo, remuneradas y no remuneradas.

La poblacién exclufda'del mercado de trabajo suele definirse como "poblacién dependiente”
o "inactiva". Aunque no formen parte de la poblacién activa, ni aparezcan registrados en las
oficinas de empleo, - muchas de-estas personas -especialmente las mujeres- estdn
estructuralmente "desincentivadas” a intentarlo. No hay mejor argumento, para ello, que la
adscripcién, ya conocida de antemano, de grandes cantidades de trabajo no remunerado para
que lo lleven a cabo en condiciones de aparente "no trabajo".

Como las palabras no son neutrales, esta forma de etiquetacién transfizre generalmente una
condicién politica de subordinacién a los exclufdos. Podriamos, casi, interpretar que se trata de
una "LLF", esto es, una "lazy labour force", porque su capacidad de trabajo o contribucién
al bienestar colectivo no se activa, sino que se ejecuta.

Son muchos los intereses que contribuyen a que los trabajadores "discouraged", o
desincentivados, permanezcan invisibles en las mediciones del desempleo, donde ligeraé
modificaciones en el modo de efectuar las mediciones pueden producir grandes diferencias de
resultados. Si los "desincentivados" se interpretasen a sf mismos como parados,
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automdticamente pondrfan en duda su integracién en el sistema polftico-social, generarfan
malestar y protestas tanto a nivel individual como familiar y social. Ni los sindicatos, ni los
gobiernos, ni los pagadores de impuestos desean que aumente el nimero de quienes se
consideran parados, aunque el reconocimiento del deseo de cambio en la estructura productiva

es el primer y imprescindible paso para que el cambio llegue a producirse.

Parece, pues, que estos trabajadores inactivos no trabajen. Sin embargo, la realidad es muy
diferente en casi todos los pafses de la O.C.D.E., y més todavia en los pafses no desarrollados.
Si se exceptian (-y no siempre-) los ex-activos que cobran pensiones, el resto de los excluidos
del mercado dedican gran parte de su tiempo a trabajar, esto es, a aplicar su esfuerzo a

la transformacion del entorno. .

El trabajo no remunerado tiene importantes implicaciones econémicas y po!z’ticas._Casi todas
las Constituciones modernas hablan del "derecho™ y del "deber” de trabajar, pero ninguna
precisa las obligaciones y derechos que acompaiian al trabajador no remunerado. El trabajo
remunerado se rige por un sistema de reglas explfcitas, abiertamente negociadas y pactadas; en
cambio, el trabajo no remunerado se encuentra atrapado en un sistema de reglas propio, no
escrito, no explicito, mal definido dentro del derecho de familia, no abiertamente pactado,
que frecuentemente entra en contradiccién con los principios generales del trabajo
remunerado. Y puesto que gran parte de la cultura cfvica de la modernidad es heredera de las
luchas y pactos sociales entre los asalariados y el capital, los trabajadores no rerhunerados
carecen de muchos de los derechos sociales y politicos de los restantes trabajadores.

Los distintos componentes del proceso de produccién (trabajo, capital, tierra, tecnologfa,
organizacién) contribuyen en medida diferente al resultado final del proceso, y esta contribucién
es, a su vez, diferente en distintas épocas, pafses y regiones. Aunque la medicién de esta
contribucién resulte sumamente diffcil, es imprescindible. Todos los agentes sociales
(Gobiernos, sindicatos, empresarios, inversores) quieren argumentos para sus negociaciones y
pistas ttiles para orientar sus decisiones en el futuro. No obstante, en el concierto de los
agentes sociales a nivel nacional tienen escaso reconocimiento formal dos tipos de
trabajadores que pesan mucho sobre el conjunto de las negociaciones: los trabajadores de
otros pafses y los trabajadores no remunerados del propio pais. Sobre ellos pueden
orientarse las extracciones de tiempo necesarias para mantener fijo el precio del tiempo de los
demds actores, derivando hacia fuera del mercado de trabajo nacional todas las actividades no

rentables bajo los precios pactados.
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II1.7. La conducta econémica de los hogares y los limites de la voluntad:
el empleo, la asignacién de tiempo al mercado y fuera del mercado

Los hogares son entidades econémicas que manejan recursos acumulados (capital), acumulables
(rentas, transferencias) y no acumulables (tiempo). (Bahr, 1979. Bonke, 1993. Janssens, 1993.
Jordan et al, 1992). Pero el andlisis econémico de los hogares en cuanto unidades econémicas,
que es caracteristico de la perspectiva macro, no debe oscurecer el hecho de que dentro de los
hogares conviven sujetos econémicos diferentes cuyos intereses y expectativas no son
siempre coincidentes (Nye, 1982. Smith, 1991. Steinmetz, 1988).

Los hogares disponen de un capital de tiempo adulto limitado, que reparten -ademds de otras
actividades- entre el trabajo remunerado y el no remunerado. En todos los pafses la actividad
que resulta mds diffcil de medir es la atencién y cuidado de los nifios, por la frecuencia con que
se superpone con otras actividades de cardcter més tangible. (Bimbi, 1990). Sin embargo, esta
dificultad no es exclusiva del trabajo no remunerado; también en el trabajo remunerado existen
numerosas actividades de atencién o vigilancia que -mé&s que las actuaciones concretas- se miden
por el mimero de horas en que el trabajador se encuentra disponible para la institucién o
empresa (servicios de guardia de seguridad, de vigilancia de mdquinas, etc.).

Las cifras de bajisima natalidad de Italia y Espafia, entre las mds bajas del mundo, tienen
que entenderse como resultado de un conflicto de valores, deseos y estructuras
organizativas. Puesto que, una vez nacidos, los nifios constituyen una fortfsima demanda de
tiempo sobre los hoga:res, el control estricto de natalidad es condicién imprescindible para
mantener alto el nivel de tiempo disponible.

No obstante, la masa global de tiempo no remunerado requerido para la atencién de los
familiares no ha bajado en afios recientes proporcionalmente al descenso del nimero de nifios
por hogar; la subida de las aspiraciones y expectativas de cuidados, y el incremento del nimero
de ancianos con enfermedades, ha contribuido a mantener esta masa casi estable. Si el "tiempo
fuera de mercado” fuese ti'empo no productivo, los hogares gastarfan toda su renta en comprar
bienes y servicios terminados; en los pafses de baja proporcién de "tiempo vendido al mercado”
habrfa que esperar que los hogares fuesen incapaces de ahorrar, puesto que, como promedio,
una sola renta de trabajo actual ha de mantener varias personas.

En realidad, como parte de las rentas de trabajo se reciben diferidamente a través de las
pensiones, el mimero de "no perceptores de rentas de trabajo” no es tan elevado, porque tanto
los jubilados como los parados con seguro reciben sus rentas; pero estas cifras valen si se aplica
un corte transversal y se prescinde de 1a dimensién temporal diferida.
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Table 5
Household saving, several countries

Saving ratio

i 1981 1991 1993
United States o 4.9 4.6
Japan 18.4 5.1 14.6
Germany 136 13.5 12.3
France 18.0 13.1 14.1
Italy 20.8 18.2 18.9
United Kingdom 12.6 10.1 115
Canada 15.4 10:3 10.6

Source: OECD, "OECD Economic QOutlook™, June 1894

It is refered to households and private unicorporated enterprises and is
expressed in percentage of household nominal disposable income.



La Tabla 5 muestra, no obstante, que los hogares son capaces de ahorrar proporciones muy
elevadas de su renta disponible, y su ahorro es independiente del nivel de renta nacional:
en Italia, por ejemplo, nada menos que el 18,9% en 1993, mientras que sélo el 4,6% en
Estados Unidos.

La capacidad y el deseo de ahorro estd vinculada a muchos elementos sociales; la preferencia
por el tiempo presente o futuro, la intensidad de los lazos intergeneracionales, la confianza en
la estabilidad de la moneda y en la rentabilidad de las inversiones, el sistema fiscal. (Bishop,
1979). Incluso por el modo en que técnicamente se resuelva la interpretacién de las inversiones
inmobiliarias como ahorro o consumo. Pero, ademds de todo esto, depende de la capacidad
de los hogares para suplir con trabajo no monetarizado, ajeno al mercado, el tiempo de
trabajo que falta por incluir en los productos y servicios comprados en el mercado en fase
de baja o media elaboracion.

IV. Movimientos de trabajo y movimientos de trabajadores

IV.1. Tiempo de trabajo incorporado en los bienes

A través del comercio internacional, el tiempo de trabajo incorporado a los bienes y
servicios se desplaza. Se desplazan las mercancfas con alto contenido dz tiempo incorporado,
desde los pafses de baja remuneracién del trabajo hacia los pafses dondz el precio del trabajo
es elevado. Los clientes se desplazan a consumir servicios con alto contenido de tiempo de
trabajo (hostelerfa, turismo) a lugares relativamente m4s baratos que sus lugares de origen.

En cuanto a las grandes inversiones industriales, las diferencias en el precio del tiempo de
trabajo no son el unico pero sf un importante factor en la toma de decisiones de localizacién.

Las migraciones de trabajadores ponen en marcha las cadenas de sustitucién. A igualdad
de otras condiciones, los recién llegados ocupan los huecos del mercado menos apreciados por
los trabajadores locales. Si el mercado es expansivo, ocupan también la franja de actividades
que han abandonado las mujeres en los hogares, frecuentemente en el mercado subterrdneo.

No se conoce bien la cuantfa y modo en que las remuneraciones de los trabajadores emigrados
vuelven a sus hogares de origen, y que proceden tanto de empleos "normales” como de

actividades sumergidas.

Con frecuencia, el retorno se hace fuera de las vfas convencionales, pero es capaz de llegar a
su destino. En los hogares de origen, la ausencia de los emigrados obliga a redefinir tareas y
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Graphic 2
Household’s time as resources

Alternative account of time resources in Spain
(in thousands of millions pesetas, 1991§J

A: 49.664 B: 60.838
Household’'s monetized resources Non-monetized working time
(National Accounts, 1991) (Use of time survey, CIRES, 1991)

Gu110.502
Integrated resources in Spain's households.
A+ B)

- Compensation to employees (45’1 % A)

- Social benefits (15'7 % A)

.- Operating surplus (26'4 % A)

- Rents, interests,...(7'8 % A)

.- Other transfers and indemnizations (5 % A)

.- Non monetized working time value (0'8 x 0'7/A x 2’07 = 122’5 A)

.- Integrated resources in monetary units (current pesetas, 1991)

- Working time (compensation to employees + social benefits + 0’5 operating
surplus + non- monetized working time).(1+2+3:2+6)
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esfuerzos. En la Unién Soviética, después de la segunda guerra mundial, las abuelas
posibilitaron que las hijas ocupasen puestos de trabajo en la industria v en la agricultura. En
Espafia, en los afios de la gran emigracién a otros pafses europeos (dé&cada de los sesenta y
comienzo de los setenta), la exportacién de tiempo de trabajo forzd la redistribucién e
intensificacién del tiempo de trabajo de los que no emigraban, tanto a nivel del pais como,
especialmente, en los hogares de los emigrados. (Anrolin, 1994). Hoy, las inmigrantes
marroqufes y latinoamericanas que ocupan los huecos mds desfavorecidos del mercado de
trabajo espafiol, deben su movilidad a que otros miembros de su familia de origen (generalmente
las madres y las hermanas) aceptan sustituirlas en el cuidado de sus hijos.

Raramente pueden comenzar la emigracién los trabajadores, llevando consigo su propia familia.
Tienen que dejarlos en el lugar de origen, donde disponen del trabajo familiar no remunerado
y pueden comprar barato el tiempo de trabajo ajeno que necesiten. S6lo pueden moverse cuando
ya han recibido la principal transferencia del tiempo de cuidado no remunerado, (la infancia y
primera juventud), y antes de que vuelvan- a necesitarlos. Asf, como *ofertantes de trabajo
neto" pueden competir ficilmente a la baja con el precio de mercado de los trabajadores
ya instalados. Pero esta ventaja comparativa desaparece en cuanto intentan su plena
integracién en la nueva sociedad, en cuanto inician la reagrupacién familiar.

IV.2. Tres modelos de estructuras de trabajo

Cada pafs tiene su propia combinacién de trabajo pagado y no pagado, dz trabajo de los propios
ciudadanos y de ciudadanos de otros pafses. Cada pafs, de modo m4s o menos explfcito, decide
los modelos de reparto a los que aspira, y el modo de inducir a cada sujeto individual a ocupar
su sitio en la estructura. Estos modelos cambian a lo largo del tiempo, y ¢l cambio depende -al
menos, hasta cierto punto-, del esfuerzo de distintos grupos sociales por redefinir su lugar.
Podemos identificar tres tipos de modelos:

1. Modelo espafol tradicional
2 Modelo escandinavo actual
3. Modelo kuwaitf

En el modelo que podemos tipificar como "espafiol tradicional® el énfasis se pone en el trabajo
doméstico. Este estudio comenzaba con una referencia a Fray Luis de Ledén y su obra "La
Perfecta Casada” (Siglo XVI). Es una estructura que presupone una fuerte segmentacién del
trabajo. Al trabajo doméstico, adscrito a las mujeres, se le confiere gran importancia. Ha
de ser intensivo y de su eficiencia depende en gran parte la creacién de bienestar y

acumulacién de riqueza.
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El segundo modelo, 0 "escandinavo actual" no presupone esta fuerte divisién de tareas; al
contrario, propone un reparto relativamente indiferenciado entre hombres y mujeres, tanto
del tiempo de trabajo remunerado como del doméstico o no remunerado. No hay duda de
que este modelo ofrece hoy un gran atractivo a muchos ciudadanos europeos, y especialmente
a muchas ciudadanas. No obstante, en estos mismos pafses escandinavos, donde el modelo sélo
parcialmente se corresponde con la realidad, hay actualmente un estancamiento o incluso un
retroceso en sus tendencias igualadoras.

Finalmente, el tercer modelo o kuwaiti es un tipo de estructura en que se produce una doble
y fuerte segmentacion de tareas tanto por razén de género como de ciudadania.
Probablemente son los ricos y pequefios pafses petroleros, como Kuwait, quienes mejor
ejemplifican actualmente este modelo.

Con muchas y matizadas variaciones, cada pais decide mediante sus planes programéticos y
sus decisiones cotidianas, el modo en que quiere aproximarse o rechazar cada una de estas
posibles formas de organizar la convivencia y las relaciones econdmicas entre hombres y

mujeres.

Y Un cambio de centralidad: de la produccion a las necesidades

V.1. Algunos hallazgos de las encuestas sobre uso del tiempo: la indefinicion de las
fronteras entre actividades

Uno de los hallazgos mds interesantes de las encuestas sobre uso del tiempo es la alta
frecuencia con que se realizan varias actividades simultineamente, tanto dentro como fuera
del horario laboral. Su cardcter de mercancia -y por tanto de objeto de transaccién y litigio-
ha hecho que el tiempo destinado al trabajo asalariado se analice casi exclusivamente en su
dimensién laboral, pero este tiempo es frecuentemente interrumpido por otras actividades
breves o superpuesto sobre actividades que no requieren una absoluta concentracién. El dato
es relevante para el andlisis econémico del tiempo no remunerado, porque revela que las
dificultades de medicidn de esta actividad no son mucho mayores que las del trabajo remunerado
y pueden igualmente resolverse. Otro de los hallazgos es la constatacién del volumen masivo
del trabajo no remunerado, y las motivaciones que mueven a distintos tipos de trabajadores o
desear o rechazar una y otra forma de trabajo.

Si bien en los andlisis habituales el trabajo se define como un coste o sacrificio por el que hay

que pagar, numerosas encuestas ponen de relieve que no es este trabajo ¢l que los trabajadores
-especialmente las mujeres- querrfan reducir, sino el no remunerado, (Duran, END 1990) y
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muchos trabajadores no remunerados conceptualizan el trabajo remunerado como un bien
en si mismo, como un lujo costoso por cuyo acceso estan dispuestos a pagar una alto
precio. El trabajo remunerado es -para estos aspirantes- una buena vfa hacia la libertad, la
seguridad, la creatividad o la posibilidad de autoperfeccionamiento.

V.2. Los indices de demanda de trabajo no monetarizado (Detranme)

La mayorfa de los estudios sobre el comportamiento del mercado se basan en las transacciones
efectivamente realizadas. El andlisis de la demanda no satisfecha y, mis aiin, de la demanda
insolvente, resulta diffcil de realizar por cuanto tiene de proyeccidn, de imputacién de motivos
0 deseos a sujetos que no los han ejecutado mediante actos tangibles. La dificultad para estimar
la demanda no es privativa de los estudios de mercancfas. Afecta igualmente a los estudios
sobre trabajo no remunerado porque las encuestas de tiempos permiten estimar el tiempo
efectivamente dedicado, pero no en el tiempo necesario para cubrir la demanda no satisfecha,
ni la demanda potencial. En cierto modo, también los estudios sobre distribucién del tiempo
refuerzan la perspectiva de la "oferta” 0 "produccién” de tiempo reSpeL*to ala de la "necesidad”
o "demanda”. Este sesgo tiene implicaciones tedricas y politicas importantes; si, como
consecuencia de un previo y explfcito juicio de valor, se acepta que el objetivo de la
investigacién debe ser el conocimiento de las necesidades, su disefio deberia facilitar la
obtencién de datos sobre las necesidades insatisfechas y no sélo sobre las satisfechas.

En los estudios sobre uso del tiempo en Espana se ha acufiado un nuevo concepto, un acrénimo
formado con las iniciales de las palabras "demanda de trabajo no monetarizado" (detranme),
que se ha traducido al inglés como denmala. Es un concepto util para la investigacién
econdmica, socioldgica y polftica, aunque diffcil de operativizar. A las dificultades habituales
de cualquier investigacion sobre las potencialidades se une en este caso la incapacidad de los
sujetos o actores sociales mds relevantes (los nifos, los enfermes, los ancianos) para
expresar sus necesidades por si mismos. Otro colectivo que genera demandas importantes, el
de los sobreocupados en la produccién para el mercado, resulta dificil de alcanzar por los
medios habituales de encuesta y observacién extensiva.

A pesar de que los estudios actualmente disponibles en Espafia sobre uso del tiempo (la
Encuesta sobre Nuevas Demandas Sociales dirigida por M.A. Duran, 1990 y especialmente, la
Encuesta sobre uso del Tiempo CIRES, 1991), s6lo permiten conocer ¢l punto de cruce entre
oferta y demanda de tiempo de trabajo no remunerado, en el andlisis de estos datos se ha
realizado un esfuerzo por situarse en la perspectiva de la demanda, esto es, de 1a necesidad, en
lugar de en la perspectiva de la oferta, esto es, de la produccién: demanda generada por el
conjunto de la poblacién espafola (Detranme General), o mds concretamente por algunos
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Tabla 6

El uso del tiempo los dfas laborables

Total Hombres Mujeres

Actividades % A Xe Xg % A Xe Xg % A Xe X
1. La prod. bienes, servicios
V.81 . Fratajo profasional ... ... ..c. o 41 7.76 3.14 53 8.09 4.73 24 7.03 :
2. El consumo de bienes monetarizados 0.64 0.31 0.
2:al  Adquialimentos i cosiia i o 43 1.02 0.50 22 0.88 0.19 73 1.06 0.
2.a2. Adqu. vestido y calzado +........ 7 1.3 0.08 5 1.14 0.08 9 1.09 0.
2.a3. Adzu. bienes duraderos . ........ 2 1.14 0.02 1 0.68 0.01 2 1.46 0.
2.a4. Adqu. bienes y servicios . .. ...... 18 0.24 0.04 2% 1825 0.05 15 0.23 0.
3. La produccién bienes y servicios no

THODEEBRFIZRODE § o aiarorn v wnnn o iilieoa e tierin 4.08 1.22 6.
= e il o N T SN 54 1.61 0.86 18 1.00 0.18 86 172 1.
3.82;: Cuidado nifies & sc s o v s 24 5.69 1.36 13 2.50 0.32 34 6.79 2.
3.a3. Regaraciones, bricolage ......... 8 1.60 0.12 11 1.26 0.14 4 2.39 0.
3.84. Atender enfermos . .. ... e 6 4.80 0.29 4 475 0.186 S 4.895 0.
3.a5. Gestién bancos, burocracia . ...... 11 0.89 0.10 14 0.96 0.13 9 0.79 0.
3.a6. Cwdado plantas, animales . .. ..... 20 0.66 0.17 15 0.87 0.10 36 0.65 0.
3.a7. Limpiar casa, ropa, etcétera ...... 50 1.98 1.18 24 0.81 0.18 92 2.28 2.
4. Inversidén de tiempo en capacidad 0.

PLOQUCTIVE o o s o m walieninsa stetuipin: abmhe ks 0.98 115 11 4.45 0.
L5 B T E T R L ERRE S M 15 3.89 0.59 20 355 0.639 30 0.3 D.
A b TEer o anie o hita e i sndipeiaiaties 34 . 1.00 0.34 33 1.06 0.41 3 1.76 0.
4 b2. Actvidades culturales .......... 4 1.44 0.05 5 118 0.05
5. Inver. tem. en higiene, salud y deporte . 1.56 1.66 1.
S.al. Cuidado higiene personal ........ 95 0.67 0.63 a5 0.62 0.59 96 0.71 0.
S.b1. Cuidados profesionales fuera de casa 5 1.20 0.06 3 1.54 0.04 7 1.08 0.
5.b2. Cuidado de la propia salud ....... 19 2.04 0.37 18 2.53 0.46 19 1.61 0.
S.dl; Deports; Sjercicio ), . .o e aae s g 1.18 0.10 11 1.10 0.12 7 1.30 0.
S.02. PASEAT & s won sissnsiesiriesnsl e 25 1.18 0.40 39 1.17 0.45 31 1.14 0.
6. Inversién tiempo en mantenimiento 1.27 127 : B
BN, CorugdBs = i v e il aritaie diaralviets 87 127 1.23 a7 1.26 22 97 1.28 1
6.b.Ir arestaurantes . ........... S48 3 123 0.04 4. 333 -0os L T
FoDEsEane O WO 5 s et e I Ay 8.75 8.93 Y 8.
T BN D s slateiars T 35 @i e ¢ 98 6.96 6.80 97 6.93 6.74 98 6.98 6.
Fb. Siesra s saseRhn st i . 13 1.64 0.21 17 1.56 0.26 58 1.78 0.
7.c. Descansar sin hacernada ......... 61 2.45 1.49 64 2.61 1.67 58 2.289 :
Todi Iy alicing teatro - s - o vaa e 1 177 0.02 1 2.17 0.01 2 1.67 0.
7.e. Oir misica, conciertos . ........-- & 1.13 0.04 5 1:16 0.06 3 1.08 0.
T EIESDBEY « o .voninesinis sonmmsieimme i, & 3 1.03 0.02 3 0.96 0.02 2 1.10 (2 )i
Z7.g. Hacerturismo o5 bos ol s s 1 2.66 0.04 1 0.86 0.01 1 3.99 o.
7.h. Asist. compet. deportivas ......... 3 3.98 0.13 4 411 0.16 3. 3.80 0.
8. Relaciones sociales . .. ............ : 0.97 0.97 0.
8.a. Relacionessexuales . ... ...c.v0e- 27 1.01 0.15 26 0.80 @3 28 =38 0.
8.b. Visitas s familiares . . .. ... o0 26 1.55 0.41 25 1:29 0.31 29. 1.76 0.
B o i BEr, CORABTY Il s rsmie o e alee s 23 1.18 0.27 37 1.20 0.45 10 132 0.
8.d. Teiefonear a familiares y amigos .. .. 35 0.31 0.11 31 0.30 0.08 39 0.32 0.
B.e. Escribir a familiares y amigos ...... AT o 0.03 4 037 0.01 = 0.88 0.
9. Desplazamiento
S.a. Desplazamiento .. ......0cciaeas 37 1.02 0.37 47 1.06 0.43 28 0.96 0.
TOEAE S bl o e e e s 21.786 20.73 22.
10. Ouas actividades . . . ....vc:-unn s 2.24 3.27 2

Fuente: Elaboracién propia sobre datos de la Encuesta CIRES sobre Uso del tiempo, febrero 1991, 1.

entrevistas a mayores de dieciocho afios, nacional.

% A: porcentaje de personas que realizaron la actividad.

Xe : tiempo medio dedicado a la actividad por las personas que la realizaron.

Xg : tiempo medio dedicado a la actividad.



Tabla 7
El uso del tiempo los domingosf,-

Total Hombres Mujeres
ctividades % A Xe Xg % A Xe Xg % A Xe Xg
. La prod. bienes, servicics
8. Trabajo profesionsl .. ..... ... 5 775 0.41 8 252+ 0.59 3 8.32:.90
. El consumo de bienes monetarizados . . 0.10 0.07 0
BE DR ARTOBOI08 o ot ol s ey 8 0.78 0.06 S 0.63 0.03 10 084 O
.a2. Adgd. vestido ycalzado . ........ 1 0.71 0.01 1 0.24 0.00 1 0.66 6]
.a3. Adgu. bienes duraderos ,........ 0 0.38 0.00 o] 0.38 0.00 LA s 0
.a4. Adgu. bienes y servicios . ........ 15 1019 0.03 61 0.20 0.04 11 0.19 0
. La produccidn bienes y servicios no 3.62 1.2¢ 5

TICRETRNIOR  Li vy s skl s st 51 1.60 0.82 19 1.02 0.20 80 172 1
WY Cociaar U 00l ot LS s v 22 6.71 1.47 14 3.45 0.48 30 8.04 2
A2, Cudado TIN0S .. i nicimmc onsossin 6 "1.86 - 012 11 ahE 0.186 2 3.24 ©
.83. Reparaciones, bricolags . ........ 5 6.12 0.29 3 5.23 0.15 F 6.47 [e]
a4, Atenderenfermos ............. 1 0.83 0.01 1 1.23 0.02 1 050 O
.85. Gestdn bancos, burocrecia . ...... 22 0.66 0.14 15 0.88 0.13 28 054 O
.86. Cuidado plantas, animales . . . ... .. 46 1.66 0.77 17 0.90 0.15 73 1.82 1
.a7. Limpiar casa, ropa, etcétera ......

. Inversién de tiempo en capacidad 0.63 0.69 (o]

PEDOUCIIVE S o0 L ST s e e 8 2.96 0.23 11 2.40 0.286 5 4.02 .0
Bl Esaiasi o 37 099 ... 0356 41 0.24 0.40 31 1.06 . ©
L S T e e e e e e 3 1.25 0.04 2 1.21 0.03 < 127 40
b2. Actwvidades culturales . .........

. Inver. Bem. en higiene, salud y deporte . 2.1 2.2 2
a1. Cuidado higiene personal en casa .. 96 0.71 0.69 96 0.68 0.66 26 0.74 0
b1. Cuidados profesionales fuera de casa 2 1.07 0.02 1 0.38 0.00 3 LB R o)
b2. Cuicado de la propiasalud ....... 16 2978 0.45 17 3.04 0.49 16 2.57 0
d1. Depcrie, egjercicio . . . .. .. ....... 9 1.38 0.12 12 1.49 0.20 4 1.05 0
G PRSEay . L Al s i et €3 1.42 0.83 61 1.40 0.85 57 1.44 0

Inversién tiempo en mantenimiento . . . 1.56 1.51 1
a.Comidas...................;. 97 1.47 1.43 87 1.44 1.40 87 1.50 1
B.Ir 8 restateanIBE . vt i 8 1575 0.13 Z, 1.58 0.11 8 1.88

DS rRne A oo, 8 s e UL 10.71 10.86 10
A DO e s b s e M e e i e 98 7.85 7.686 98 1.73 7.59 97 197 T
o o - 16 1.85 0.25 12 1.53 0.33 11 1,60 ., 0
c. Descansarsin hacernada ......... T2 =302 2.18 75 3.12 2.33 70 2.93 2
delrciie Fetatug oot oo L o e (] 1.68 0.10 5 1.70 0.08 7 1.87 O
e. Oir masica, conciertos ... .......- 7 1.68 .11 g =75 0.15 5 155 (o]
DB e MR MR ooll WS LR T 6 2.40 0.15 8 2:23 0.186 5 264 0
Q- Hocer TUBSmIo . ;4 Sas s se st 4 3.19 0.11 5 3.22 0.14 3 3:15 0
1. Asist. compet. departivas . .. ...... 6 2.74 0.15 9 2.08 0.18 3 4.73 (o]

Relaciocies sociales . ... ... ccnvesea ' 122 1.06 1
a. Relaciones sexuales .. ........:i.- 30 1.08 0.20 33 1.04 0.22 28 1315 0
b. Visitas a familiares . .. ........... a8 237 0.84 36 2.05 0.74 42 227 .0
| g e Tl 1T M ST P A 43 152 0.686 58 1.68 0.96 30 1.24 o
d. Telefcnear familiares y amigos ..... 32 0.31 0.10 30 0.28 0.08 36 0233 10
a. Escrit:r a familiares y amigos ...... 4 0.58 0.02 3 0.69 0.02 = 0.52 (o]

Desplazamiento
a. Desplazamionto . .cn. vivevaes s 27 1.05 0.28 33 0.95 0.30 22 39 0
B e e bt Sl L oy A A 21.24 18.65 22
LOtuas scuvidades . ... e s - 2.24 3.27 2
ente: Elaboracién propia sobre datos de la encuesta CIRES sobre Uso del tiempo, febrero 1991, 1.

entrevistas a mayores de dieciocho afos, nacional

% A: porcentaje de personas que realizaron la actividad.
Xe : tiempo medio dedicado a la actividad por las personas que la realizaron.
Xg : tiempo medio dedicado a la actividad.



grupos especificos (detranme infantil, de ancianos, de enfermos, de sobreocupados, etc.),
o para atender fundaciones especfficas (detranme generada por la atencién a la salud, al
transporte, a la alimentacién, a la educacién, al ocio). También, junto a la estimacién de la
demanda global, existen estimaciones o indicadores mds refinados de detranme per cdpita y
de dispersién en la distribucién de la detranme, asf como de la recepcion de esta demanda
(género, edad de los receptores, etc.). (Tablas 6 y 7).

La oferta y la demanda de tiempo son muy dindmicas y se ajustan entre sf. Tan interesante
como el fenémeno de la demanda de tiempo insatisfecha es el fendmeno opuesto, la oferta de
tiempo que por no corresponderse con una demanda real obliga a recibirlo a quienes no lo
desean, 0 se demora en dilaciones innecesarias o deriva hacia actividades "vacfas" o
escasamente atractivas para los actores y los receptores. Fenémeno este dltimo paralelo al de
la creacidn ficticia de necesidades en el dmbito del mercado, y conectado asimismo con los

conceptos de productividad y maximizacién de beneficios.

En un pafs como Espaiia, donde no existe tradicién de voluntariado, y donde coexisten sectores
de poblacién faltos y sobrantes de tiempo, son muchas las pautas culturales (por ejemplo, los
h4bitos de alimentaci6n) ajustadas tradicionalmente a un nivel de disponibilidad elevada de
tiempo que han de modificarse para que las generaciones jévenes puedan disponer de tiempo

en las nuevas actividades socialmente valoradas.

Una consecuencia inmediata de la utilizacién de esta perspectiva es la construccidn de nuevos
indices y escalas, y su uso para la toma de decisiones polfticas. Las deficiones de "pobreza” y
la planificacién o toma de decisiones en politicas sectoriales (ayudas, exenciones, concesién
de créditos, etc.) relativas a la pobreza han tomado frecuentemente como referencia la llamada
"Escala de Oxford", que pondera las necesidades monetarias de los hogares en funcién de la
edad de sus miembros. Las encuestas de tiempo han permitido crear una nueva escala de
referencia, llamada "Escala de Madrid", que pondera las necesidades de tiempo de cuidado de
los hogares en funcién de la edad y condiciones de salud de sus miembros.

V.3. La comparacién internacional del Producto Interior Bruto: la perspectiva del

género y el tiempo

Los recursos de una colectividad se activan en el mercado y fuera del mercado. La Contabilidad
Nacional refleja el resultado de la activacién de recursos monetarizados. Los estudios de
tiempos permiten conocer el volumen, distribucién y variaciones del tiempo destinado al trabajo
no monetarizado. La mayoria del trabajo monetarizado es desarrollado por varones. La

mayoria del trabajo no monetarizado es desarrollado por mujeres.
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La aproximacion al andlisis de los recursos reales de una colectividad o un pais necesita
incorporar la perspectiva del tiempo, y no sélo del dinero. De lo contrario, muchos
trabajadores, especialmente las mujeres, permanecen invisibles en el andlisis, y no es posible
conocer su contribucién al esfuerzo colectivo ni el impacto que sobre ellos tendr4n las diversas
polfticas econémicas o sectoriales.

Como sefialdbamos en los epfgrafes III y IV, los distintos pafses de la O.C.D.E., tienen tasas
muy diferentes de colocacién de trabajo en el mercado; pero eso no significa que el resto de su
trabajo potencial permanezca inactivo. Simplemente, necesita de otros nuevos instrumentos
de observacion, conceptualizacién y andlisis. Algunos paises son como icebergs, y la mayor
parte de su esfuerzo productivo se realiza por debajo de la linea de emergencia del
mercado, del trabajo formal. Otros, en cambio, son como balsas de troncos; apenas hay
nada debajo de lo visible. En Espana, dos encuestas de 4mbito nacional realizadas en 1990
(Encuesta de Nuevas Demandas, dirigida por M.A. Duran) y en 1991 (Encuesta de Uso del
Tiempo, CIRES), permiten estimar que el volumen de trabajo trasladado directamente al
mercado es sélo la mitad que el que se ejecuta sin trasladarse al mercado, esto es, sin
monetarizarse. Exactamente las mismas proporciones que el iceberg, un tercio visible y dos

tercios invisibles.

La integracién de la perspectiva no monetaria en las Cuentas Nacionales no es ficil, y no
existe todavia un nivel de "pacto" equivalente al que técnicos y gobiernos han alcanzado a
propdsito de la contabilidad nacional. Pero se esta iniciando este proceso de integracion, esta
bisqueda de coordinacién entre equipos de investigadores y gobiernos de diversos pafses. El
Congreso sobre Trabajo no Remunerado celebrado en Ottawa en 1993, fué un avance
considerable en este sentido.

Hasta ahora, el puente mds frecuentemente utilizado para conectar las estimaciones del
Producto Interior Bruto y las de demanda/oferta de trabajo no monetarizado ha sido la
asignacion de un valor monetario al trabajo no monetarizado. No hay todavfa consenso
sobre el modo de calcular este valor. En Espafia, basdndose en el diferente grado de
cualificacién de los trabajadores remunerados y no remunerados, se ha realizado una primera
estimacién del valor de la hora de trabajo no remunerado, como un 80% del valor medio de

la hora de trabajo remunerado.

Aplicando esta equivalencia, se ha estimado el valor del (PIBI) Producto Interior Bruto
Integrado (monetarizado + no monetarizado). Si se toman los datos minimos obtenidos en
diferentes encuestas de actividades o de uso del tiempo, el PIB se incrementa en un 84%. Si
se toman los datos madximos obtenidos en estas encuestas, el PIB se incrementa en un
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126%. Cualquiera de estos dos escenarios es una interpretacion mds real de la estructura
econémica espafiola que la basada exclusivamente en los datos de sus recursos

monetarizados. (Gréfico 2).

Si se otorga esta misma ponderacién del 80% al valor del trabajo no remunerado, los recursos
monetarios son el doble de los estimados convencionalmente por la Contabilidad Nacional. Si
una perspectiva similar se aplicase al resto de paises de la O.C.D.E., no todos resultarian
afectados del mismo modo; lo que demostraria que los andlisis de los PIB nacionales,
aparentemente homogéneos, estan en realidad comparando peras con manzanas. Las
pequeiias variaciones visibles son a menudo insignificantes en comparacién con las grandes
variaciones invisibles. Y, lo que es m4s importante, inducen a error en la adopcién de
medidas politicas basadas en ellas.

El objetivo de este ensayo ha sido mostrar la insuficiencia de los andlisis internacionales
comparados del Producto Interior Bruto como indicadores de desarrollo y bienestar, asi
como la posibilidad de mejora de estos andlisis con los estudios sobre uso del tiempo.

Proponemos la realizacién de un Sistema Internacional de Cuentas paralelo, mediante las
cuentas satélites del tiempo de trabajo no remunerado. La integracion entre la perSpectiira
de las mercancias y la perspectiva del uso del tiempo permite la construccién de un nuevo
concepto, el de Producto Interior Bruto Integrado, que es mds realista, mds "verdadero”
y responde a las expectativas de los grupos sociales que no se reflejan adecuadamente en

las magnitudes macroeconémicas convencionales.
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